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EDITORIAL

O sexto levantamento da Conab estimou colheita de
22,49 milhdes de toneladas de graos no Rio Grande do
Sul, crescimento de 98 mil toneladas em relacdo a pes-
quisa anterior. Para o Brasil, a Conab indica producao
de 135,32 milhdes de toneladas, elevacéo de 0,47% em
relacdo ao estudo divulgado anteriormente.

Osdados séo apenas uma demonstracao do sobe e des-
ce nas pesquisas oficiais. Neste més, a Conab apresentou
0 sexto levantamento de safra para o ciclo 2008/2009.
Atente para o sexto. Nao foi, literalmente, nem a primei-
raenem asegunda versao do estudo. Foi a sexta, quando
a companhia devia fazer apenas pequenos ajustes ou
modificacdes em funcéo de novos eventos.

Aliés, a edicao divulgada em janeiro, quando todos ja
sabiam do impacto que a seca e a enchente no Sul do
Pais provocariam na producdo nacional, trouxe nime-
rosirreais. Mesmo assim, faltaram humildade e compe-
téncia, naquele momento, paraavaliar queo anuncio era
inadequado.

Parece quefaltavisdo do todo para perceber queacons-
tante mudanca nos nameros tem grande reflexo para a
comercializacdo, para o mercado e para a programacao
do agricultor. As diversas variacoes, além de prejudicar
guem trabalha baseado nas informacoes, traz enormes
prejuizos a credibilidade da pesquisa da Conab. Por que
vamos acreditar em um levantamento se sabemos que, no
més seguinte, novos dados serdo publicados e, provavel-
mente, havera total mudanca no cenario?

E necessario que quem trabalha com niimeros os en-
care com mais seriedade. Pregamos a profissionalizagcao
da gestdo no meio rural, do uso deinformagdes para me-
[hor definir osrumos dos negdcios. Mas como convencer
o produtor de que este é o melhor caminho se os 6rgéos
oficiais, que deveriam auxiliar nessa profissionalizacao,
nao se entendem sobre a pesquisa da safra de gréo, de
suma importancia para a economia do Pais?

Mesmo assim, a Farsul segue acreditando na infor-
macao de qualidade e de credibilidade. Por isso, nesta
edicdo, o leitor do Sul Rural tem acesso, na pagina cen-
tral, a reportagem sobre o trabalho inovador da federa-
¢cao com a Fundac&o Pr6-Sementes. Asduas entidades se
uniram para realizar um diagnéstico sobre os resultados
obtidos com as principais variedades de trigo recomen-
dadas para o Rio Grande do Sul no zoneamento da cul-
tura. O estudo completo pode ser acessado nos sites da
fundacao e da federacéo, mas o texto desta edi¢éo infor-
ma os principaisresultados e a forma como o diagndstico
foi feito. Tudo para facilitar a vida do produtor e permi-
tir que conhega o trabalho com rapidez e de uma forma
pratica, em consonancia com o dia a dia da atividade.
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Otimismo, para continuar...

Blau Souza*

O convivio maisdemorado
comacampanhaagradaaqual-
quer um, masnao impedealgu-
mas decepgiescomo aquesen-
timosao comercidizar boisgor-
dos, escopo maior dapecuaria
decorte. O normal seriaqueos
boisfossem abatidosem frigo-
rificos com inspecdo adequada
e valorizados de acordo com
Suascarcacas, idade, procedén-
ciae presenca de brincos nas
orelhas. Mas as decepcgdes
ocorrem em cadeia... A neces-
sariarastresbilidade num mun-
do importador em que os me-
|hores mercados séo cadavez
maisexigentestemsdomal fe-
ta. Seunivel deexigénciaeseu
carater opcional inviabilizam
emprego em grande escala e
impedem queo Brasil sequali-
figuemaiscomo exportador de
carnes. O pequeno Uruguai
pode servir como exemplo bem
proximo. Latodo animal éras-
treado |ogo apds o nascimento
ehdsmplificacdonossguimento
domesmo, semquefdteasss
ténciatécnica. E oscriadores,
grandes ou pequenos, recebem
osbrincosdeformagratuita.

Mas nem € esse 0 aspecto
mais irritante. Decepciona o
imediatismo dos frigorificos
maiores, incapazesdevalorizar
os fornecedores ao longo do
tempo e pela qualidade dos
produtosfornecidos. Osabate-
douros menores, municipais,
conseguem pagar mel hor, pois
sabem onde encontrar gado
gordo durantetodo o ano eva-
lorizam essefato. Osgrandesse
omitem naimplantacéo deme-
didasqueassegurem oforneci-
mento continuado de carnede
qualidade, capaz de ser aceita
emqual quer mercado. Seu pro-
cedimento € meramente mer-
cantil easituacdo dos produto-

res se agravaquando hamais
oferta do que procura. Medi-
dasasseguradorasdemelhores
precos s vém quando as exi-
géncias externas se tornam
opressivas. Na falta de argu-
mentos perante osimportado-
resexigentes sevoltam contra
seusfornecedores e procuram
desqudificar aoferta. PoucoSg-
nificam genética, precocidade,
maciez e gosto dacarne, aca-
bamento nas carcacase outras
caracteristicas se oscomprado-
res optarem pela compra de
carnebarata. Terminam consa
grando o novilh&o e propician-

L& pelo final do século XIX,
oscharqueadorescompar eci-
am em suas carruagens para
fazer ofertasasmuitastropas
guese colocavam no plano da
Tablada, contidas pelos tro-
peiros. Elas vinham para ser
vendidas, apés muitosdiasde
marcha, travessia de rios e
outros obstaculos que consu-
miam boa parte da gordura
acumulada. Por vezes, para
conseguir melhor preco, era
concedido prazo, garantido
por letras de crédito de capi-
talistas, avidos por algum
ganho na fase pré-bancos.

do rendimentos sofriveisparaa
nossapecuaria.
Haveriaoutros aspectos
negativos na hora de vender
nossos bois? Sim, ecomo! Es-
tamos muito longe de receber
asplanilhas de abate e nos or-
gulhar dos resultados obtidos.
Quem ndo quiser sedecepcio-
nar dém daconta, vendaapeso
Vivo, naba anca, por ocasdo do
embarque. 1sso contrariatudo
guando aaposta é pelaprodu-
¢ao dequalidade, masasplani-
Ihas dosboisvendidosarendi-
mento costumam ser insatisfa-

toriaseatérisiveis. Naoresis-
tem acomparagoes erecomen-
dam muitomal frigorificosque
deveriam ser aliados dos pro-
dutores na obtencéo de carne
dequalidade superior. Quando
verifico que estou vendendo
gado apeso vivo, sem apostar
no rendimento, em pleno sécu-
lo X X1, penso nosregistrosde -
xadospor meu pai e nascartas
recebidas pelo meu avd quan-
dolevavasuastropasparaaTa
blada. Meu pal, nhosanostrinta,
teve de ser segurado por ter-
ceirosparando agredir gringo
defrigorifico que, por lamenta
vel dedizeburocrético, apresen-
tara o rendimento datropaan-
tesque o abatefossefelto. Car-
tasdirigidasao meu avd Zeca
Souzadéo contadacomercia-
lizagdo dastropas de boisgor-
dos na Tablada, arredores de
Pelotas. Lapelofina do século
XI1X, os charqueadores com-
pareciam em suas carruagens
parafazer ofertasasmuitastro-
pas que se colocavam no plano
daTablada, contidaspelostro-
peiros. Elas vinham para ser
vendidas, apoés muitosdiasde
marcha, travessiaderioseou-
trosobstécul osque consumiam
boaparte dagorduraacumula-
da. Por vezes, para conseguir
melhor prego, era concedido
prazo, garantido por letras de
crédito de capitalistas, avidos
por algum ganho nafase pré-
bancos.

Afora o desabafo, meu
otimismo néo éinferior aosde
meus antepassados. Como se-
riabom produzir carnecadavez
melhor para o mundo inteiro,
contando com a colaboracéo
indispensavel deamigose soci-
os em modernos frigorificos,
capazesde satisfazer andseao
exigente primeiro mundo.
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