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Irga divulga custo de producao

A producédo galcha de ar-
roz pode chegar a8,1 milhdes
detoneladas. No pior cendrio,
o Estado deve colher 7,6 mi-
Ihdes detondladas, o que signi-
ficague asafradeve ser recor-
de. A projecéofoi divulgadapelo
Irga, que aindaestimaproduti-
vidade médiade 7,4 mil kgem
1,1 milh&o de hectares.

O Irgatambém divulgou o
custo médio ponderado depro-
ducéo paraalavoura de arroz
com base nosprecosreferentes
a0 més de novembro de 2008.
Ovalor passoudeR$ 32,06, em
maio de 2008, paraR$ 33,07 0

saco. Entreasprincipaismudan-
cas, estaoincremento do Siste-
made cultivo minimo. Segundo
o presidentedo Irga, Mauricio
Fischer, os produtoresutilizam
atécnicaem 70% da area do
Estado. Também foram consi-
deradas asrecomendacfesde
manejo paraalta produtivida-
de, revisando-se as doses de
adubacéo de base de 200 qui-
los por hectare para 270 qui-
los por hectare da formula
05.20.30 e aadubacéo de co-
bertura, onde foram conside-
radas duas aplicagdes com um
total de 200 quilos por hecta-

re. Outro aspecto foi aredu-
¢do dadensidade de semeadu-
raque reduziu aquantidade de
sementesde 170 para120 qui-
los por hectare.

Mauricio Fischer destacoua
participacao de paisesdo Fun-
do Latinoamericano deArroz
Irrigado (Flar), CaribeedosEs-
tados Unidos naAbertura Ofi-
cid daColheitadoArroz, redli-
zadaem Cachoeirinha. “O cu-
nho internacional do evento é
importante para o setor, uma
vez queo cenario do arroz ga-
Ucho viveum momentofavora
vel”, comentoul.

Resumo dos itens do custo de producao - projecao

Itens R$/ha % US$/ha | scstha
Terra de cultivo 518,80 11,40% 228,92, 15,56
Preparo do solo 410,09 9,01% 180,95 12,30
Drenagem 109,111 2,40% 48,14 3,27
Adubo de base e cobertura 803,77 17,67% 354,66 24,10
Semente 134,72  2,96% 59,44 4,04
Aplicacédo de base, cobertura e semeadura 118,20 2,60% 52,17 3,55
Irrigacdo, canais e aguador (sal./com.) 574,65 12,63% 253,56 17,23
Controle de invasoras, pragas e moléstias 312,37 6,87% 137,83 9,36
Colheita 400,35 8,80% 176,65 12,00
Transportes internos 87,38 1,92% 38,55 2,62
Fretes (adubo e producéo) 177,920 3,91% 78,50 5,33
Secagem 269,33 5,92% 118,84 8,07
Administracéo 104,11 2,29% 45,94 3,12
Estradas 24,911  0,55% 10,99 0,75
I nstalacBes agricolas 65,44 1,44% 28,87 1,96
Taxas (CDO, Funrural, Lic. Ambiental) 156,19 3,43% 68,91 4,68
Juros do financiamento custeio agricola 61,06 1,34% 26,94 1,83
Juros capital proprio do custeio agric. 220,721 4,85% 97,39 6,62
Total 4549,160 100%| 2.007,31 136,40
Fonte: Irga

Brindes: Bombas personalizadas
com @ manca de sua empresa

INDUSTRIA E GOMERCIO LTDA

-
", !.\.-i‘_"?-hir- T

T a(o TR 10005 TE08

<

1 | 'I ] 1
l 1| J | W _L 'R_J::
1 ILE
i Produtos produzides ém ace Inox 304
i \ - N— I'I.[::E..S.h{.lil-:.luii
— para
e churrasco

Rua Ester Rigo, 28 Bairro Séa Vicente CEP 92035-760 Canoas-RS —

Pagina5

Tropeando

Fernando Adauto

O Rio Grande do Qul €&, foi e sempre serd um estado ex-
portador. Temos uma condicao geografica diferenciada em
relacdo ao Brasil, uma histéria de quase quatrocentos anos,
uma etnia mercantilista e, sobretudo, uma producao diver-
sificada. O Brasil sempre manteve sua economia muito fe-
chada, comtarifas, cotas, confiscos. Faltamacordos comerci-
ais e, no caso do agronegdcio, muito pouco investimento em
defesa sanitaria animal e vegetal. Ha muitos anos o Pais anda
atrasdasagroindustriastapando buracosao invésdeliderar e
estimular o processo, comdefesa forte e extensao rural compe-
tente. Apesar detoda a tradi¢édo exportadora, acho nossa gen-
te, na média, pouco preparada para essa realidade. No meu
entendimento, todos os técnicos galchos de nivel superior de-
veriam, alémdo portugués, falar espanhol einglés. No caso da
agropecuaria, mudar o foco, esquecer a receita de pobreza e
programar um modelo desenvolvimentista.

Quando assumi a presidéncia da Cicade, na década de
1980, tive que estudar e aprender muitas coisas que nao
sabia como engenheiro agr6nomo preparado para adminis-
trar estancia. Embora a comercializacdo e o contato comos
clientes fossem feitos pela diretoria comercial, em muitas
oportunidades foi necessaria a relacéo pessoal com alguns
importadores. Nossos clientes chegavam a Porto Alegre e,
na sua maioria, hospedavam-se no Plaza Sdo Rafael. Com
a convivéncia no hotel, que servia carne da Cicade, fiz mui-
tas amizades com os funcionarios. Em um determinado do-
mingo, chegava umimportante importador alemao para co-
nhecer o frigorifico. Combinei com o agente que fizera o
contato, que falava aleméo e inglés, dereceber o estrangei-
ro no aeroporto. Por problemas de Ultima hora, o agente
nao foi erecebi o0 visitante sozinho. Chegando ao hotel, com-
binamos de nos encontrar no bar. Ja comentei nessa coluna
gue, apesar de me comunicar eminglés, tenho dificuldades
em uma conver sacao. No balcéo do bar, o0 alem&o pediu cai-
pirinha e eu cerveja. Ele falava inglés e entendia um pouco
de espanhol. Iniciamos uma longa e diferenciada conver sa-
¢ao. Para evitar mal entendidos, pedi umbloco ao Adao, bar-
man que nos atendia e, naturalmente, assistia. Quando falé-
vamos emvalores, escreviamos no bloco. Quando me faltava
oinglés, iapara o espanhol e, se 0 aleméo ndo me entendesse,
desenhava. A caipirinha e a cerveja facilitaram a conversa,
que surpreendentemente foi duradoura e agradavel. Passa-
dos alguns dias, de volta ao hotel, perguntei ao Adao:

—Quetal o meuinglés?

— Bem, 0 seu inglés ndo é grande coisa, mas o senhor
desenha muito bem.

Rimos muito da pitoresca conversa, registrada por um
calhamaco de caricaturas. N&o falar inglés fluentemente,
neste periodo, me causou muitos constrangimentos e, se nao
houve prejuizos para a empresa, foram extremamente ex-
pressivos para mim. Minha funcéo estava relacionada a ges-
t&o mas, com certeza, emdiver sas situacoes, oportunidades
foram perdidas. Qualquer agenda ou programacao para o
futuro do Rio Grande do Sul deve contemplar obrigatoria-
mente 0 ensino dessas linguas. N&o podemos continuar es-
perando que nos comprem. Temos que, com argumentacao
competente, ganhar todos os mercados globais.




